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Summary. The implementation of scientific research in the economy development have been raised several ques-
tions by policy makers. Some countries, much faster, others slower, found an consensus by recognition the technology
transfer, allowing the access of more users to scientific and technological developments in regard of the marketing of
new products and/or services. The technology transfer agreement was required in promoting the conditions of a com-
petitive motivation for the national and international trade.

The study answers to the question: What is the legal regime of technology transfer agreement? The study is based
on the premise of advocacy the scientific research and tends to concern the national legislators to review the legal
regulations of the commercial agreement on technology transfer. The study concludes that a legal mechanism will
strengthen confidence in the development of scientific research for the entrepreneurs, and respectively for the national
economy grow.

Keywords: technology transfer, research, economics, technology transfer agreement, license agreement, cession
agreement, know-how agreement, engineering-consultancy agreement.

Rezumat. Implementarea cercetarilor stiintifice in dezvoltarea economiei au ridicat cateva intrebari factorilor de
decizie. Unele state, mult mai rapid, altele mai lent, au gasit un consens optimal pentru recunoasterea transferului teh-
nologic, permitand accesul unui cerc mai larg de utilizatori la dezvoltarile stiintifice si tehnologice in scopul comercia-
lizarii sub forma de noi produse si/sau servicii. Astfel, contractul de transfer tehnologic s-a simtit necesar in conditiile
promovarii unui stimulent competitiv pentru comertul national si international sanatos.

Acest studiu raspunde la intrebarea: ,Care este regimul juridic al contractului de transfer tehnologic?” Articolul este
bazat pe premisa sustinerii cercetarilor stiintifice si tinde sa antreneze legislatorul national in perfectionarea reglemen-
tarilor legale ale contractului comercial de transfer tehnologic. Lucrarea concluzioneaza ca un mecanism legal va fortifi-

ca increderea in dezvoltarea cercetarilor stiintifice pentru antreprenori si, respectiv, va ridica economia nationala.
Cuvinte-cheie: transfer tehnologic, cercetare, economie, contract de transfer tehnologic, contract de licenta, con-
tract de cesiune, contract know-how, contract de consultanta-inginerie.

Crearea noilor tehnologii este evidentd pe masura
concurentei de pia{a, iar aplicarea acestora a devenit o
necesitate pentru societate, in special pentru antrepre-
nori. Aparitia primelor contracte de transfer tehnolo-
gic este datatd dupa al Doilea Rizboi Mondial. Unii
autori [1] sustin c@ formularea primului contract de
transfer tehnologic se atestd in 1958, ca rezultat al ac-
tului cu privire la transferul armamentului nuclear in-
cheiat intre guvernele Angliei si SUA. Altii afirma [2]
ca primul contract de transfer tehnologic dateaza cu
1945, cand Guvernul SUA a contractat universitai si
societati calificate cu programe inovative. Aceste con-
tracte au fost bazate pe conceptul de ,transfer tehno-
logic” exprimat in raportul Science: The endless frontier
(Stiinta: frontiera fara sfarsit) al presedintelui Franklin
D. Roosvelt.

Cert este cd regimul contractului de transfer teh-
nologic, unul specific in gama contractelor comerci-
ale, este recent si se bazeazd pe institutia transferului

tehnologic. Printre primele documente juridice cu re-
ferire la transferul tehnologic se numara Actul Bayh-
Dole [3] emis de Congresul SUA in 1980, care a fost
ulterior completat prin Actul de transfer tehnologic
din 1986. Potrivit acestuia din urma, transferul de teh-
nologie reprezinta ,,procesul prin care noi tehnologii
si noi cunostinte generate in laboratoare (de cercetare)
sunt dezvoltate suplimentar si exploatate comercial
de citre sectorul privat intern si sunt aplicate acolo
unde este oportun, de cétre stat” Fie ci este vorba de
transmiterea prin acte comerciale a cunostintelor de
la cercetarea fundamentala la o tehnologie aplicativa,
fie ca de la o firma la alta, transferul de tehnologie este
in esentd o problemad de flux de cunostinte de la unii
oameni la alfii. Acest transfer se poate produce prin
procese educationale, prin literatura stiintifica sau
prin contactul direct intre persoane [4].

In Republica Moldova institutia transferului tehno-
logic a fost pentru prima data reglementatd prin Legea
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nr. 289 din 10.07.2003 privind politica de stat pentru
inovare si transfer tehnologic [5]. Conform acesteia,
transferul tehnologic presupune o ,,introducere in cir-
cuitul economic a tehnologiilor si utilajelor specifice,
a echipamentelor si instalatiilor, inclusiv activitatea de
diseminare a informatiei, de explicare, de transmitere
a cunostintelor, de consultanta, realizindu-se trecerea
de idei sau tehnologii de la creator la beneficiar”.
Respectiva lege a fost abrogatd prin prevederile Codu-
lui cu privire la stiin{é si inovare a RM din 15.07.2004
(6] si promovarea activitafii de inovare si transfer teh-
nologic a fost atribuitd Academiei de Stiintd a Moldo-
vei [7], creandu-se Agentia pentru Inovare si Transfer
Tehnologic al ASM (AITT) la 29.10.2004. Ulterior,
prin Hotdrarea Guvernului cu privire la aprobarea
Acordului de parteneriat intre Guvern si Academia de
Stiinte a Moldovei pentru anii 2005 — 2008 [8] a fost
aprobat primul contract-tip pentru finantarea proiec-
telor de inovare si transfer tehnologic de catre AITT.
Institutiile nationale din sfera stiintei si inovirii au fost
sustinute la dezvoltarea transferului tehnologic [9] si
datoritd Legii nr. 1344 din 03.10.2002 privind infor-
matiile stiintifico-tehnologice [10], care stabileste ca
yraporturile dintre autor sau un alt titular de drept si
producitor si intermediar de informatii stiintifice teh-
nologice pot fi reglementate de clauzele unui contract
incheiat conform legislatiei”. Totusi, pand in 2013, re-
gimul juridic al contractului comercial de transfer teh-
nologic nu a fost reglementat in Republica Moldova,
acesta imbrdca forma contractului de licenta elaborat
de Agentia de Stat pentru Proprietate Intelectuala
(AGEPI).

Prin Hotararea Guvernului cu privire la aprobarea
Regulamentului privind evaluarea acordurilor anti-
concurentiale de transfer de tehnologie din 30.08.2013,
pentru prima data a fost reglementata notiunea de
»acord de transfer de tehnologie” in sensul masurilor
de concurentd. Conform acestei hotarari, acordul de
transfer de tehnologie presupune un ,,acord de licenta
de brevet, acord de licenta de know-how, acord de li-
centa de drepturi de autor pentru programe de calcu-
lator (software) sau acord mixt de licentd de brevet, de
know-how sau de drepturi de autor pentru programe
de calculator, inclusiv orice astfel de acord care conti-
ne dispozitii privind vinzarea si cumpararea de pro-
duse sau acordarea unei licente pentru alte drepturi de
proprietate intelectuald, cu conditia ca aceste dispozi-
tii sd nu constituie obiectul principal al acordului si sa
fie direct legate de fabricarea produselor contractuale.

Cesiunea de brevete, know-how, drepturi de au-
tor pentru programe de calculator sau o combinatie
a acestora, atunci cand o parte a riscului legat de ex-
ploatarea tehnologiei este suportata de cedent, in spe-
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cial atunci cAnd suma platitd in schimbul cesiunii de-
pinde de cifra de afaceri realizatd de cesionar pentru
produsele fabricate cu ajutorul tehnologiei cesionate,
de cantitatea produselor fabricate sau de numérul de
operatiuni realizate cu ajutorul tehnologiei in cauza,
sunt considerate, de asemenea, acorduri de transfer
de tehnologie [11]. Subliniem cd legislatorul utilizea-
zd notiunea de ,acord” in sensul contractului dat si
enumera tipurile de acorduri de transfer de tehnolo-
gie in definirea acestuia. Intr-o generalizare a notiunii
de acord de transfer de tehnologie, conform notiunii
relatate, se poate evidentia ca aceasta cuprinde doua
categorii de acorduri:

1) acord de licentd, care la rAndul siu este: de bre-
vet, know-how si de drepturi de autor pentru progra-
me de calculator;

2) acord de cesiune, care la rindul sdu este: de bre-
vet, know-how si de drepturi de autor pentru progra-
me de calculator sau o combinatie a lor.

Consideram ca legislatorul permite comercializa-
rea acestora pe calea cesiunii sau licentierii, deoarece
obiectele contractului de transfer tehnologic constitu-
ie un drept de proprietate industriala, brevete de in-
ventie.

Conceptual, hotéréirea in cauzd utilizeazd formu-
larea legislatiei Uniunii Europene (UE) [12], potrivit
careia acordul de transfer tehnologic ,este unul de
licentd in cazul in care una dintre parti (licentiator)
autorizeaza cealaltd parte (licentiatul) pentru a utili-
za tehnologia (brevet, de know-how, licente softwa-
re) pentru producerea de bunuri si servicii”. Cadrul
normativ al UE stabileste obligatia de conformare a
acordurilor de transfer tehnologic la regulile anticon-
curentiale si acestea pot imbréca forma acordurilor de
licenta pentru transferul tehnologic [13].

Legislatia SUA reglementeaza doua categorii de
acorduri de transfer tehnologic — acord de licenta si
acord de cooperate in cercetare si dezvoltare [14].

Legislatia R.P. China reglementeaza regimul con-
tractelor de transfer tehnologic si doud categorii de
contracte de transfer tehnologic — contractul know-
how si contractul de licentd [15]. Separat de contrac-
tul de transfer tehnologic [16] este prevazut si regimul
contractului de consultanta tehnici si servicii tehnice.

Intr-o analiza a legislatiilor si a doctrinei juridice
concluzionam cd termenul de ,contract de transfer
tehnologic” poate fi intalnit sub alti termeni: ,acord de
transfer de tehnologic”, ,,contract de transfer de teh-
nologie” sau ,,contract de transfer de cunostinte” si cd
nici clasificarea contractului de transfer tehnologic nu
este unanima.

Akil Hirani [17] clasifica acordurile de transfer
tehnologic in:
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= contract de licent3;

= contract de franciza;

» contract de engineering.

Marian Isvoreanu [18] clasifica contractul de trans-
fer de tehnologie in:

= contract de cesiune;

= contract de licent3;

= contract de know-how;

= contract de consulting engineering.

Constantin Acostioaei [19] clasificd contractul de
transfer de cunostinte in:

= contract de licentd de brevete de inventie;

= contract de know-how (savoire - faire);

= contract de consultanta.

Vasile Pitulea si Corneliu Turianu [20] clasificd
contractul de transfer tehnologic in:

= contract de licentd de brevete de inventie;

= contract de transfer de know-how. Dupa cum
sustine autorul contractul de consulting si engineering
este o categorie de contracte aparte de contractul de
transfer tehnologic.

Studiul asupra regimului contractelor de transfer
tehnologic ne permite a concluziona ca cele mai uzua-
le categorii de contracte de transfer tehnologic sunt:
contractul de licentd; contractul de cesiune, contrac-
tul know-how si contractul de consultanti-inginerie
(consulting-engeenering).

Contractul de licenta este cel prin care titularul
brevetului de inventie, metodei de exploatare pentru
echipamente, procedeului si documentatiei tehnice,
sau a mdrcii comerciale, numit ,,licentiator”, transmi-
te beneficiarului, numit ,,licentiat”, dreptul de folosin-
ta asupra brevetului de inventie, metodei de exploata-
re pentru echipamente, procedeului si documentatiei
tehnice, sau a marcii comerciale pentru o suma ba-
neasca [21]. Specific acestei categorii de contract este
ca titularul tehnologiei transmite numai folosinta
dreptului de proprietate asupra acesteia. Atribuirea
dreptului de folosire formeaza obiectul contractului in
cauza. De mentionat cd dreptul de folosinta transmis
poate fi total sau partial [22]. Chiar daca o licentd
poate fi brevetatd sau nebrevetata, contractul de licenta
propriu-zis se referd numai la licenta brevetata.

Legislatia nationala prevede in art. 4 alin. 12 din
Hotérérea Guvernului Republicii Moldova nr. 15 din
30.08.2014, ca ,,obiectul acordului de licenta sunt pro-
dusele contractuale, acele produse fabricate cu ajuto-
rul tehnologiei”. Consideram ca obiectul specificat de
legislator poate fi atribuit si altor categorii de contrac-
te, deoarece cuprinde o arie largd si nu indicé specifi-
cul contractului de transfer tehnologic de licenta.

In urma transmiterii tehnologiei, partile obtin
o serie de drepturi si obligatii specificate in clauzele

contractuale. Specifice acestui contract sunt: clauze
de asistentd, confidentialitate, termenul contractului
si posibilitatea de reinnoire a termenului, garantiile si
raspunderea reciproca, conditiile de forta majora, risc
etc. [23].

Principala obligatie contractuala pentru beneficiar
este cea de a folosi tehnologia in conditiile contractuale
si sa achite pretul. Iar principala obligatie a titularului
tehnologiei este de a asigura beneficiarului o exploatare
optima a inventiei si sd garanteze dreptul acordat [24].

Contractul de licenta poate prevedea stabilirea
platii prin mai multe modalitati: o sumd integrala
achitatd initial; o sumd integrala achitatd periodic;
cote procentuale (procent-royalty) in functie de va-
loarea productiei dobandite din vanzari.

In functie de intinderea drepturilor atribuite,
contractul de licenta poate fi:

a) exclusiv, prin care licentiatul are un drept exclu-
siv de utilizare a tehnologiei, iar licentiatorul renunta
la posibilitatea de a acorda alte licente. Licentele ex-
clusive, sunt: licente depline (nelimitate), cind licen-
tiatorul beneficiazd de exclusivitate pe toata durata de
valabilitate a tehnologiei; licente limitate, cand dreptul
de folosire asupra tehnologiei prezinta unele limitari
contractuale.

b) neexclusiv sau simplu, prin care licentiatorul are
dreptul de a utiliza sau transmite brevetul sau tehno-
logia, iar licentiatul are dreptul de a folosi inventia in
conditiile stabilite contractual.

Principalele obligatii ale licentiatorului sunt de a
garanta existenta dreptului avut, de a asigura beneficia-
rului exploatarea optimd a tehnologiei, iar ale licentia-
tului a folosi in conditiile contractuale si de a achita
pretul. Contractul de licenta inceteaza la expirarea du-
ratei pentru care licenta a fost acordatd sau cand in-
ventia a intrat in sfera liberei concurente [25].

Contractul de cesiune este cel prin care titula-
rul brevetului de inventie, numita ,,cedent”, transfe-
rd dreptul sdu asupra brevetului de inventie unei alte
persoane, numit ,cesionar”, in schimbul unui pret.
Asadar, aceastd transmitere presupune transferarea
dreptului de proprietate asupra brevetului cu schim-
barea titularului. Cesiunea, la randul sdu, poate fi (sau
nu) insotita de alte drepturi accesorii, ca de exemplu
transferul de know-how [26], pe care ne propunem
sa-1 analizdm ulterior (contract de transfer de ,,.know-
how”).

Una din cele mai importante clauze de continut
a contractului in cauza este transmiterea exclusiva a
drepturilor cu privire la inventie si declararea de ce-
dent ci, anterior acestui contract, nu a intreprins
nicio altd actiune de transmitere a obiectelor respec-
tive. Alaturat obligatiei date este aplicarea in practica.
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Cedentul se obliga sa comunice cesionarului toate in-
formatiile necesare realizarii inventiei si a experientei
sale cu folosirea cunostintelor sale cu privire la aplica-
rea inventiei. Totodatd, cedentul va aduce la cunostin-
ta noului titular de brevet orice perfectionare a solutiei
tehnice brevetate, pe care o creeaza ulterior inregistra-
rii cesiunii si va stabili, impreund cu acesta, modul de
protectie si persoanele indreptatite la solicitarea altor
brevete in acelasi domeniu.

Printre obligatiile cesionarului se numeré obliga-
tia de depunere a cererii cu privire la inscrierea pro-
prietdtii asupra brevetului, la autoritatea de protectie a
proprietatii intelectuale.

In contractul de cesiune, pretul se poate stabili
prin mai multe modalitdti: in suma integrala achitatd
initial sau periodic sau in suma procentuald (procent-
royalty) aplicata fie la valoarea productiei, fie din van-
zari.

In legiturd cu executarea clauzelor contractuale,
cesionarul se va obliga sa achite preful pentru obiectul
transmis. Acest tip de contract urmeaza a fi incheiat in
trei exemplare, partilor i autoritdtii de proprietate inte-
lectuale. Rezilierea contractului de cesiune se poate face
numai in situatia renuntérii cesionarului la brevetul de
inventie in conditiile in care contractul prevede astfel.

Contractul de transfer de ,,know-how” [27] este
contractul prin care o parte, numita ,furnizor”,
transmite celeilalte parti, numitd ,beneficiar”, con-
tra unui pret (redeventd), cunostinfe sau procedee
tehnice pe care le detine si care nu au fost brevetate
sau sunt brevetabile, necesare fabricarii unui anumit
produs, comercializdrii lui sau prestarii unui anumit
serviciu intr-un mod necunoscut pand atunci de catre
beneficiarul transferului [28]. Asadar, obiectul acestui
contract poate cuprinde: abilitati, experientd, tehnici
dobéandite prin practicare indelungatd, cunostinfe
tehnice cu grad variabil de aport intelectual, metode,
mijloace, procedeu de fabricatie sau plan, toate fiind
obiecte nebrevetate.

Transmiterea de know-how se poate face in mai
multe feluri: predarea documentatiei, transmiterea de
specialisti ai intreprinderii furnizoare de know-how,
primirea de cétre tehnicieni de la beneficiar pentru
formarea lor, furnizarea de materiale necesare aplica-
rii tehnicii sau procedeului transmis etc. [29].

Clauzele specifice contractului de transfer know-
how sunt similare in linii mari cu cele ale contractului
de licentd de brevete. Atita doar ci in contractul de
licenta, titularul brevetului de inventie acorda dreptul de
folosinta a inventiei sale brevetate fird a avea obligatia
de a impartési beneficiarului toate informatiile necesare
pentru valorificarea in practica a licentei obtinute [30].

Totusi, contractul know-how poate prevedea in-
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terzicerea dezvaluirii informatiilor cu privire la expe-
rienta industriald, comerciala sau stiin{ifici necesara
pentru fabricarea unui produs sau pentru aplicarea
unui procedeu fara autorizarea persoanei care a furni-
zat informatiile respective. Analizdnd doctrina juridi-
ca, trebuie sa deosebim clauzele cu referire la secretul
de fabrica, aparate in unele legislatii impotriva divul-
garii, deoarece priveste nu numai tehnicile efectiv uti-
lizate ca secret de fabrica, ci si pe cele aflate in stadiul
experimental [31].

Printre principalele obligatii ale furnizorului este
transmiterea obiectului contractual, oferirea garanti-
ilor asupra rezultatului, asigurarea asistentei tehnice
necesare, garantarea dreptului exclusiv de folosinta.
Iar printre obligatiile principale ale beneficiarului sunt:
pastrarea confidentialitatii know-how-ului, mentine-
rea calitatii produselor obtinute si plata pretului.

Pretul know-how-ului poate fi in bani: intr-o
suma integrala, periodicd sau procentuald, in functie
de valoarea productiei rezultate, cét si in produse sau
chiar in alte cunostinte tehnice.

In cazul in care elementele componente ale unui
know-how au fost deja publicate, insa ansamblul aces-
tuia nu a fost adus inca la cunostinta generala, divul-
garea lui de cdtre alt beneficiar constituie o incilcare
a obligatiilor de a pastra secretul de serviciu, ceea ce
poate conduce la rezilierea contractului si respectiv, la
atragerea la raspundere.

Contractul de consultanti-inginerie (consulting-
engeenering) este contractul prin care una din parti,
numita ,,prestator” (sau consultant), se obliga fata de
o altd parte, numitd ,client”, sa presteze operatiuni de
prestare de servicii de ordin intelectual (transmiterea
de idei, conceptii, planuri etc.), executari de lucréri
(cuprinzand realizarea de instalatii si punerea lor in
functiune), furnizari de materiale necesare executarii
unor lucréri de constructii etc. [32]. Aceastd consul-
tanta tehnicd de specialitate poate fi realizata in diferite
domenii: in sfera economici, industriald, sociala etc.,
de aceea se impune descrierea desfasurata a obiectului
contractului de clauzele contractuale.

Ca activitate, ,,consultanta” (consultingul) cuprin-
de o sfera larga de operatiuni ce se suprapun cu in-
teresele beneficiarului, consultantul propunind doar
solutii, fara a lua decizii. Aceasta activitate mai este
considerata un mecanism de transfer tehnologic in-
tensiv de tip ,,serviciu” [33], deoarece are ca obiectiv
de a amplifica competentele si calificdrile receptorului
de consultanta.

Ingineria (engeeneringul) este un complex de
operatiuni prealabile cu comitente de conceptie, de
coordonare si executare a proiectelor si lucrarilor pen-
tru realizarea unui obiectiv.
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Aceste operatiuni pot fi realizate in doua faze: faza
de studiu (studii preliminare, in baza cdrora se elabo-
reaza proiectul) si faza de executare (lansarea comen-
zilor, procurarea materialului necesar si punerea in
functiune a deciziilor).

In vederea realizirii acestor operatiuni se pot
incheia si alte categorii de contracte: contract de
vanzare-cumpdrare, contract de licentd, contract
know-how, contract de locatiune, contract de impru-
mut etc.

In fond, operatiunile de consultanta si inginerie
pot fi realizate impreund. Acestea insd pot fi prevazu-
te si in contracte separate: contract de consultan{d si
contract de inginerie. Ele pot include si instruirea per-
sonalului, prin transferarea de abilitéti si competente
intre participantii la transfer; de cele mai dese ori se
ofera de universitati sau institufii de cercetare'. Pentru
desfasurarea acestor contracte pot fi implicate mai
multe companii sau institutii, constituind societati de
tip »joint venture” sau ,aliante strategice”. Un ,joint
venture” este o colaborare in afaceri, intreprinsd de
parteneri (doud sau mai multe companii sau institutii)
angajate intr-un proiect specific si unic. Iar, ,alianta
strategicd” presupune angajamentele companiilor sau
institutiilor de a efectua studii strategice de dezvoltare
a anumitor segmente de piata.

Astfel, principala obligatie a consultantului este
de a efectua activitatea de consultare prin studii sau
cercetare si de a presta servicii de asistentd tehnica,
preda documente, péstra informatia doar pentru cli-
ent, presta si executa lucrdri sau proiecte (activitate de
engeenering), iar obligatia clientului este de a oferi ne-
cesarul pentru realizarea celor cerute si a achita pretul
pentru serviciul oferit.

Pretul acestui contract poate fi in bani: intr-o
suma integrald, periodicd sau procentuald, in functie
de valoarea productiei rezultate.

Considerdam oportun a evidentia, in vederea unei
analize profunde a regimului contractului comercial
de transfer tehnologic, caracterele juridice (elemente-
le caracteristice) pentru toate categoriile de contracte
de transfer tehnologic enumerate mai sus. Astfel, con-
tractele de transfer tehnologic sunt specifice deoarece
au caracter:

» consensual (produce efecte prin acordul de vo-
intd a partilor);

» formal (necesitd respectarea conditiilor de for-
ma);

» constitutiv de drepturi reale (de exemplu: brevet
de inventie, produs tehnic);

! Acesta a fost singurul mecanism fezabil de transfer tehnologic in

unele regiuni ale SUA (ex: Silicon Valley, Ocean City), unde transferul
de personal a contribuit la dinamismul tehnologic si economic al regi-
unilor.

= sinalagmatic (partile dispun de drepturi si obli-
gatii ca urmare a incheierii contractului dat);

= cutitlu oneros (se urméreste obtinerea unui folos
de catre parti);

= translativ, cu scopul transmiterii unei proprietati
intelectuale (fie brevetatd sau nebrevetata);

= aliatorii (partile nu cunosc cu certitudine avan-
tajul contractului);

= executare succesivd in timp (relatiile contractule
sunt de duratd lunga).

Ca orice contract, pentru a produce efecte juridi-
ce, contractul comercial de transfer tehnologic trebuie
sd intruneasca conditii de validitate de fond si de for-
ma. Acest contract este cea mai directda modalitate de a
valorifica cunostintele si experienta stiin{ificd acumu-
lata intr-o institutie de cercetare [34].

Conditiile de fond sunt formate din elementele re-
feritoare la capacitatea de a contracta, la consim{dmant,
la obiect si la cauza contractului. In cazul contractelor
de transfer tehnologic, capacitatea partilor de a incheia
acest contract, similar altor contracte civile, ,poate fi
detinuta de orice persoana fie fizica sau juridicd, care
nu este limitatd de capacitatea sa prin lege” [35]. Insa
calitatea subiectilor este specifica acestor contracte: pe
de o parte, sunt titularii de drept asupra tehnologiei
inovationale (persoanele fizice si juridice, inclusiv au-
toritati publice, din tard si de peste hotare) si cealaltd
parte sunt beneficiarii de tehnologie inovationala.

Consimtamantul consta in decizia neviciata a par-
tilor de a incheia contractul cu intentia de a produce
efecte. Acordul de vointa in cazul contractului de trans-
fer tehnologic poate fi realizat si prin oferta de a con-
tracta si accepta oferta. Datoritd faptului cé activitatile
mai avansate si specializate au un grad sporit de inova-
re, titularul tehnologiei deseori in contractul de transfer
tehnologic are o pozitie de negociere favorabila [36].

Obiectul acestui contract constituie o gama lar-
gd de produse (bunuri corporale si incorporale), de
servicii tehnico-stiintifice obtinute printr-o tehnolo-
gie ce reprezinta o noutate pe piatd, cum ar fi: livrari
de linii de fabricatie, constituirea de uzine complete,
acordarea de licente de brevete de inventie, transfer
know-how, asistentd tehnica, informatii [37]. In ca-
litate de produse pot fi: documente, planuri, desene,
schite, instalatii, utilaje etc. Iar serviciile, in cele mai
dese cazuri, pot fi de consultantd sau de asistenta teh-
nicé din partea personalului calificat. Produsele si ser-
viciile sunt rezultatul muncii intelectuale, calificat ca
bun patrimonial. Legislatia autohtona, prin Hotararea
Guvernului Republicii Moldova nr. 15 din 30.08.2013
[38], prevede ca ,informatiile stiintifico-tehnologice
au statut de marfa” [39]. Consideram céd notiunea
respectivd nu este una dintre cele mai reusite, intrucat
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obiectul contractului nominalizat poate fi format din
cunostinte, personal calificat, experienta, obiecte caro-
ra nu li i se poate atribui termenul de marfa.

Dupé cum arata literatura de specialitate, acest tip
de contract are nevoie de un plan eficient de manage-
ment si antreprenorial. [40]. El poate fi exprimat prin
urmdtoarele clauze generice ale contractului: planul de
lucru, calendarul platilor, clauze referitoare la dreptul
de a publica, clauze privind drepturile si garantiile asu-
pra proprietatii intelectuale, clauze privind raspunde-
rea partilor si clauze de confidentialitate. Actualmente,
ASM incheie contractul de finantare a proiectelor de
inovare si transfer tehnologic.

Un alt element pentru valabilitatea contractului
dat este cauza contractului, care presupune nevoia de
dezvoltare a tehnologiei inovationale si aplicarea ei
in practicd. Aceastd cauza se exprimd prin actiunile
partilor care urmaéresc transferarea tehnologiei de la
detinator la beneficiar. Transferul tehnologiei poate
fi realizat prin numeroase moduri: dezvoltare con-
tractatd a produselor, de consultanta, prin programe
de cercetare in cooperare, prin brevetare si licentiere,
transfer de documente, instruirea personalului, trans-
fer de personal, cooperare in cercetare fundamentala
sau aplicativa, prin asocieri de firme din diferite state
(societati de tip joint venture) etc. [41].

Una din conditiile de valabilitate a contracte-
lor este si forma contractului. Forma contractului de
transfer tehnologic este scrisa. Nerespectarea formei
contractului nu contestd valabilitatea lui, ci faptul in-
cheierii lui, il determina a fi inopozabil si este sancti-
onata cu invaliditatea acestuia. Conform legislatiilor
tarilor dezvoltate, contractul dat se incheie in doud
exemplare (destinate partilor), cu exceptia contractu-
lui de transfer tehnologic de cesiune ce tine de transfe-
rul exclusiv al proprietatii intelectuale, care se incheie
in trei exemplare (destinate partilor si autoritatii de
proprietate intelectuald) si se va publica in buletinul
oficial (Monitorul Oficial).

Trebuie sd subliniem cé pentru neindeplinirea sau
indeplinirea necorespunzatoare a obligatiilor asuma-
te prin contract, partea vitamata poate cere celeilalte
parti despagubiri pentru prejudiciile cauzate, potrivit
dreptului comun. In caz de neconformare cu cerinte-
le contractuale, titularul tehnologiei este in drept sa
ceard rezilierea unilaterala a contractului cu acorda-
rea unui preaviz [42].

Specificul acestor contracte este ca ele pot fi pro-
tejate fie pe calea unor actiuni penale (pentru incal-
carea secretului de fabricd si a secretului profesional
sau, dupa caz, prin aplicarea sanctiunilor referitoare la
insusirea fira drept a calitatii de autor, furt, escroche-
rie etc.), fie pe cale civila, contractuald, prin includerea
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in contractul de transfer tehnologic a unor clauze me-
nite sa asigure caracterul confidential al cunostintelor
transmise — ori pe cale extracontractuald, printr-o ac-
tiune in concurentd neloiald [43]. Iar in vederea apli-
cabilitafii regimului contractului dat in comertul in-
ternational, se vor aplica reglementrile internationale
referitoare la proprietatea intelectuala.

Acest studiu ne permite sa concluziondm céd din
perspectiva politicii publice, transferul de tehnologie
este important, deoarece tehnologia poate fi utilizata
ca o resursa pentru prosperitate comuna in aceeasi tara
cét si in strainatate. Asadar, contractele de transfer teh-
nologic presupun o forma de cooperare dintre stiinta si
economie, actionand ca un stimulent competitiv pen-
tru comertul national si international sanatos [44].

Din perspectiva comerciald, antreprenorii urma-
resc contractarea transferului de tehnologie de la alte
persoane, deoarece dobandirea tehnologiei poate fi
mai rapidd in timp si este mai usor a dezvolta produse
sau procese, bazate pe o tehnologie de cineva deja dez-
voltatd prin cercetare-inovare, avand ca scop o sursa
rapidd de venituri si un nou standard al industriei.

Pentru institutiile de cercetare, motivatiile de
transfer de tehnologie sunt diverse: acestea pot trans-
fera tehnologia in cazul in care este necesard realiza-
rea unui obiectiv sau misiuni specifice, in cazul in care
tehnologia ar adauga valoare la o alta tehnologie, in
cazul oferirii fortei de munca (locuri de munca si ve-
nituri angajai) sau chiar din motive de finantare sup-
limentara.

Potrivit legislatiei UE, acordurile de transfer de
tehnologie ,imbunatatesc, in general, eficienta eco-
nomica si favorizeaza concurenta, intrucat pot reduce
dublarea activitatilor de cercetare si dezvoltare, pot
stimula mai bine intreprinderile sd initieze noi activi-
tati de cercetare si dezvoltare, pot incuraja inovatia in-
crementald, pot facilita difuzarea tehnologiilor si pot
genera concurenta pe piata produsului” [45].

Contractele de transfer tehnologic generalizeaza,
de obicei, relatii mai indelungate si mai diversificate
decét contractele uzuale referitoare la furnizarea de
instalatii si masini.

Avantajele contractelor de transfer tehnologic se
rezuma la faptul ca rezultatele cercetarii stiintifice pot
fi valorificate in practicd, statele reduc importul de
marfuri similare sau identice, introduc in productia sa
tehnici avansate si beneficiazd de promovarea expor-
turilor [46].

Aceste contracte nu sunt doar in beneficiul pértilor,
ci si a intregii societa{i, intrucét realizarea lor condu-
ce la sporirea interesului fata de cercetare si inovare, la
dezvoltarea concurentei pe piata, la cresterea necesitatii
in fortd de munca si la dezvoltarea economiei statului.
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